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SEM: siempre en movimiento

El Grupo, fundado en 1956, ha evolucionado de los clasicos servicios de
chorro, metalizado y pintado, al disefio, suministro y gestion integral
de plantas de tratamiento de superficies, donde la eficiencia y la automatizacion

son su sefa de identidad
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Colas de helicéptero EC135RF realizadas por SEM para Eurocopter Espafia.

Fundado en 1956, el Grupo SEM ha entrado
en el nuevo siglo con buen pié, reenfocando de
nuevo su actividad empresarial, como lo define
Alfredo Lopez Ferrer, su Director General.

Este Grupo que, ademas de integrar las So-
ciedades: Ferjovi y Electroniquel, cuenta con
ocho plantas productivas (la mitad en Astu-
rias y el resto en otras Comunidades Auténo-
mas), inicié su actividad ofreciendo sus ser-
vicios de chorreado y metalizado, siendo en
aquel momento un destacado referente en el
sector. Posteriormente amplio sus actividades,
tratando no sélo superficies metalicas sino
también fibra de vidrio o carbono al introdu-
cirse en nuevos sectores como el edlico o el ae-
rondutico. Y de la “simple” tarea de pintado,
SEM, pasé a disefiar, suministrar y gestionar
plantas de tratamiento de superficies, ofre-
ciendo un servicio completo “llave en mano”,
integrandose en las cadenas productivas de las
fibricas de sus clientes.

Sin olvidar los sectores tradicionales, ésta evolu-
cién le ha permitido posicionarse incluso en el
sector de proyectos de ingenieria, como prueban
los recientes desarrollos realizados para el grupo
aeronautico Europeo EADS.

Este salto, tanto cualitativo como cuantitativo,
ha permitido al Grupo SEM duplicar la factura-
ci6n en los dltimos afios, llegando a un nivel de

La compaiia cuenta
con ocho plantas, siendo
la Gltima incorporacion
las instalaciones de
Eurocopter en Albacete,
division de fabricacion de
helicopteros de EADS
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empleo en torno a las 400 personas, algo dismi-
nuido ahora dado el entorno de crisis en el que
10$ encontramos.

Este Grupo, cuya dltima incorporacion ha sido
una planta en Albacete para el pintado de he-
licopteros que fabrica Eurocopter, division del
grupo aerondutico europeo EADS, estd inmerso
en dos procesos que resultardn claves en su evo-
lucién futura. Uno de ellos atafie a las personas,
desarrollando un nuevo modelo de relacionarse
que busca potenciar y desarrollar las mejores
capacidades, aflorando el potencial de cada uno
con un tnico objetivo: la combinacion de la sa-
tisfaccion del individuo con el beneficio colecti-
vo de la empresa.

El otro consiste en la mejora de la eficiencia de
los procesos productivos por medio de la auto-
matizacion. Esta es la apuesta industrial mas
clara. Desde finales de 2009 estd en funciona-
miento en su planta del PEPA en Avilés un pri-
mer prototipo de granalladora automadtica para
las torres edlicas que sustituye la impulsion de
la granalla mediante aire comprimido por tur-
binas eléctricas, reduciendo notablemente los
consumos energéticos. El paso siguiente, que
ya se estd desarrollando, consistird en una apli-
cacion robotizada de la pintura, profundizando
en la fiabilidad y eficiencia del proceso.

El salto a los proyectos internacionales serd una
constante en los proximos afios, tanto de la mano
de los clientes actuales como de los futuros.

La aportacion de soluciones técnicas tanto en
tratamientos con equipamientos a nuestros
clientes, sumado a la intencién de consolidar
su presencia en los sectores tradicionales, am-
pliarla en los nuevos y entrar en sectores sin pre-
sencia actual como el ferroviario, conforman el
futuro del Grupo SEM.
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Fondon, inteligencia asturiana
para Latinoameérica

Nacida para la distribucion de valvulas e instrumentacion, Fondon Redes
y Fluidos ha evolucionado hacia la instalacidn de sistemas integrales
automatizados y una sélida implantacion en el extranjero

La empresa Fondon Redes y Fluidos, dedicada
a la comercializacién, distribucién y manteni-
miento de valvulas e instrumentacion, naci6 en
la década de los afios 70 del pasado siglo XX
como empresa dedicada a los suministros in-
dustriales, y ha ido perfeccionando y amplian-
do sus productos y servicios de manera muy
notable. En sus comienzos suministré funda-
mentalmente al sector de los astilleros y a la
industria sidertrgica (su nacimiento coincidi6
con el montaje de la factoria de UNINSA en
Gijon). No obstante, a finales de la década de
los afios 70 del pasado siglo encontré su verda-
dera vocacion empresarial e inici lo que hoy
se ha convertido en su actividad fundamental:
el comercio exterior.

La firma fundada
en los anos 70 por
José Antonio Vega
Fondon tiene oficina
en Cuba, donde ha
desarrollado importantes
proyectos para la
industria farmacéutica,
petrolifera y del
niquel del pais
caribeno

Esta actividad exportadora se enfoc inicialmen-
te a Cuba, donde esta empresa gijonesa tiene ofi-
cina y representacion ante la Camara de Comer-
cio Cubana, con la que mantiene vinculos desde
hace 25 afios. A lo largo de este cuarto de siglo,
Fondon Redes y Fluidos, ademds de los puros su-
ministros industriales, también ha desarrollado
su actividad en la instalacion de equipamiento
especializado, con capacidad para entregar pro-
yectos “llave en mano” de cualquier tipo de equi-
pamiento industrial integral totalmente automa-
tizado. “Estamos preparados y capacitados para
generar proyectos y acometer su ejecucion ma-
terial con su puesta en marcha, asistencia técni-
ca, etcétera”, indica José Antonio Vega Fondon,
méximo responsable y fundador de una firma de
cardcter familiar, donde uno de sus hijos es direc-
tor general y otro gerente de logistica.

Muestras de diferentes valvulas.

Fondon Redes y Fluidos es, sin duda, una
empresa de “vocacion internacionalista” que
opera en el mercado global “aunque nuestro
objetivo fundamental es el mercado latino-
americano”, indica Vega Fonddn. De hecho,
el indice de exportacion de la compaiiia es
superior al 80 por ciento. En este momento,
ademds de continuar con su labor empresarial
en Cuba, la empresa creada por este empren-
dedor nacido en el pueblo de Bada (Cangas de
Onis) estd entablando vinculos empresariales

Flujémetro, manémetro y radar.

importantes en Chile, Centroamérica, otros
paises del Caribe y México. “Todo esto estd
encaminado y empieza a dar sus frutos, pero
siempre en la linea de la especializacién. Con-
sideramos que Latinoamérica es un nicho de
mercado importante para nosotros. Son paises
en desarrollo donde podemos implantar nues-
tra tecnologia”.

Fonddn Redes y Fluidos, ubicada en el poligo-
no Bankunion II de Gijon, mantiene acuerdos
de colaboracién con fabricantes de distintas
partes del mundo. Asi, cuenta con proveedo-
res de productos en Brasil, Suiza, Espafia o
China “pero todo con un nivel de especializa-
cion y de calidad alto”. En Cuba esta compa-
fifa ha dejado su firma de calidad realizando
los mds variados proyectos de caracter indus-
trial como plantas de recuperacion de amonia-
co o plantas de lixiviacién para la industria
cubana del niquel, plantas de hemoderiva-
dos para la industria farmacéutica y, para la
industria petrolifera de ese pais, parques de
almacenamiento de petréleo, un oleoducto
de 42 kilémetros con un didmetro de tuberfa
de 500 milimetros para el transporte desde el
punto de extraccién hasta la base en el puerto
o la automatizacién de pozos con sus centrales
colectoras.



Ingeco: una nave

con experta tripulacion
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La alta cualificacién de sus operarios y técnicos distingue a esta empresa
especializada en construcciones industriales, que diversifica su actividad
hacia la obra publica y los servicios integrales de mantenimiento

R

- T
L
S, g,
'I'-“

%Q‘\"\\' ﬂ.

Foto aérea de las instalaciones de Idesa en El PEPA (Avilés).

Ingenieros, Construccion y Naves S.L., Ingeco, suma
ya més de quince afios de actividad empresarial en la
realizacion de cualquier tipo de edificacion, aunque
su punto fuerte es la construccion de caricter indus-
trial. No obstante, entre todo lo que ha construido
a lo largo de estos afios de actividad destaca la crea-
cién de una plantilla estable de 145 empleados, con
una oficina técnica y un departamento de produc-
cién de 30 cualificados expertos, especialistas en las
méds variadas especialidades del Sector.

Félix Marquinez, gerente de Ingeco, esta al frente
de una empresa que, ademds de su plantilla fija, ge-
nera otros tantos empleos indirectos. Ingeco tiene
un amplio curriculum: ha levantado en los tltimos
afios algunas de las mds modernas y destacadas
instalaciones industriales de Asturias. Asi, ha tra-
bajado, entre otros, para destacadas firmas como
Rioglass, Thyssen, Capsa, Trefilerfa Moreda S.A.,
Esmena, o los grupos Daniel Alonso e Idesa entre
los clientes mds significativos. Su firma constructiva
ha quedado plasmada en todos lo sectores, desde
edificios singulares para oficinas (como el que han
realizado recientemente para Adaro Tecnologias)
hasta plantas de fabricacién o instalaciones del
sector agroalimentario, como algunos de los mas
modernos llagares de la region.

Ingeco cuenta con mas de 600 clientes. Explica Fé-
lix Marquinez que la empresa quiere ser algo mds
que una constructora, pues ofrece a través de su
departamento de ingenieria un apoyo determinante
a los proyectistas (ingenierfas, estudios de arqui-
tectura, etc...) y asi como a las direcciones de obra
para perfeccionar cada uno de los proyectos que
desarrolla. Y en este aspecto, insiste, entra en juego
la “apuesta” de Ingeco por una plantilla estable de

Con una plantilla
estable en torno a 150
empleados, su oficina

técnica con 30 destacados
expertos aporta el plus
de competitividad a una
compaiiia que no ha
dejado de crecer desde su
creacion hace mas
de 15 anos

especialistas “que saben muy bien lo que hacen”,
subraya. Aunque, pese a la crisis, Ingeco mantiene
el volumen de trabajo, no pierde de vista el futuro
desarrollo de su actividad empresarial y por ello ya
ha empezado a dar distintos pasos para diversifi-
car y asi asegurar su negocio. Por una parte, ya ha
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iniciado su expansién geografica a otras regiones y
dispone ya de una delegacién en Cantabria que le
permite acometer nuevos proyectos tanto en la ve-
cina comunidad autdnoma como en el Pais Vasco.

Ademds de la apertura a nuevos mercados del resto
de Espaia, Ingeco también se ha introducido en el
sector de la obra publica, donde tiene el objetivo
de que en el futuro esta actividad alcance entre el
15 y el 20 por ciento de su facturacion. En este sec-
tor ya ha desarrollado importantes actuaciones en
equipamientos publicos de numerosos concejos de
Asturias. Sumado a la construccion de instalaciones
industriales y de equipamientos por encargo de la
administracion pablica, Ingeco también desarrolla
su actividad en el campo de la edificacién y pro-
mocién residencial. La construccién de viviendas,
en muchos casos viviendas unifamiliares de cardcter
singular, supone el 10 por ciento de la facturacion
anual de la compaiifa.

La aplicacién de los dltimos avances en tecnologias
informéticas es otro de los méritos de la compafifa,
que entronca con su preocupacion por la innova-
cion de sus procesos. Esta vocacion innovadora se
concreta en la mejora del sistema de montaje de las
estructuras para mejorar tanto la fabricacién como
el montaje de estos prefabricados, ganando en ra-
pidez y calidad. Més seguridad, més calidad y un
mayor rendimiento son los principios que orientan
a Ingeco en la consecucion de estas mejoras.

El proceso de diversificacion de la compaiiia se
completa con el impulso que Ingeco quiere darle
los servicios de mantenimiento industrial integral.
“Queremos que nos vean, ademds de como em-
presa constructora, como empresa mantenedora”,
indica Félix Marquinez. Entre los objetivos de la
compaiiia se encuentra alcanzar un 20 por ciento
de la facturacion anual gracias a esos servicios inte-
grales de mantenimiento.

Ampliacién de Esmena - Edificio de Oficinas en Los Campones (Gijon).
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Prasat, inteligencia y electricidad

La compania, radicada en el poligono avilesino de Las Arobias, es
especialista en electricidad industrial y diversifica su actividad con la
fabricacion de cuadros eléctricos, la programacion de automatas o las
instalaciones de equipos industriales

Inteligencia, alta capacidad técnica y espiritu
innovador. Con estos tres componentes se “fa-
brica” la esencia de Prasat, una compania de 19
trabajadores, pequefia en tamafio pero grande en
prestaciones. Aunque nacié en 1992, se conso-
lida como Sociedad Limitada en 2001, cuando
adquirié su configuracion y actividad actual,
centrada en el sector industrial, donde encuentra
mds cabida para la alta cualificacion de sus servi-
cios. La actividad de Prasat se articula en torno a
tres lineas de actuacion: la fabricacion de cuadros
eléctricos, la ingenierfa eléctrica y el desarrollo de
software y las labores de instalacion, montaje y
mantenimiento de maquinaria industrial.

En cuanto a la fabricacion de cuadros eléctricos,
Prasat, ofrece a los clientes una amplia gama de
equipos de este tipo, tanto de disefio propio como
con las especificaciones que les detallen los clien-
tes. En lo referente a la ingenierfa eléctrica, estin
especializados en la creacion de software para au-
tomatas programables, tanto PC’s como PLC's.
En el primer caso (PC) desarrollan aplicaciones
en entornos SCADA.

En cuanto a los PLC’s, Prasat desarrolla aplica-
ciones de diferentes fabricantes y son especia-
listas en SIMATIC S5, S7Micro y Step7. Final-
mente, en el campo de la instalacion, montaje y
mantenimiento de equipos Prasat cuenta con una
amplia y contrastada experiencia en todo tipo de
equipos del sector industrial.

La mitad de los clientes que tienen son multinacio-
nales y grandes ingenierfas a las que aportan la alta
cualificacién de su oficina técnica y taller. Prasat
sobresale por su especializacion en telegestion de

Armario de maniobra para prensa de tres mil toneladas.
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La empresa es
especialista en
telegestion y, entre
otros proyectos, ha
instalado los sistemas
de control de faros en
la costa asturiana o de
varias minicentrales

equipos y, como ejemplo de esta capacidad, cabe ci-
tar la instalacion de los equipos de gestion a distan-
cia de mds de la mitad de los faros que dependen de
la Autoridad Portuaria de Gijén o de diversas mini-
centrales eléctricas propiedad de Hidrocantébrico.

La crisis economica se ha dejado sentir en una
caida de la actividad en los servicios de montaje e
instalacion y aunque la compaiiia tiene “el taller
cargado de pedidos” para fabricar cuadros eléc-
tricos con destino a Angola, segin indica el ge-
rente Luis Marifio, Prasat ya tiene abiertas varias
lineas de actuacion al objeto de compensar el im-
pacto de la ralentizacién econémica. Por una par-
te, estd iniciando contactos con otras compaiiias
en orden a constituir una agrupacion empresarial
que les permita ser mds competitivos “sin por ello
tener que aumentar nuestra estructura”. Ademds,
trabajan en proyectos con un alto componente
en [+D orientados al sector de las energfas reno-
vables y, en concreto, al aprovechamiento de la
biomasa. Su objetivo es el suministro de sistemas
de control de este tipo de equipos de produccién
de “energia verde”. La I+D ha sido una de las
vocaciones de esta compaiifa del Sector del Me-
tal, que tiene entre uno de sus hitos el desarrollo
de un sistema de gestion para residencias de la
Tercera Edad, puesto en marcha en la residencia
Covadonga de Gijon. Se trata de una red que ha
permitido mejorar el control y la atencidn de los
residentes con la instalacién de mds de 400 sefia-
les intervenidas integradas en una red industrial
robusta, barata y totalmente programable.

La apertura a nuevos mercados y la superacion de
las fronteras regionales es otra de las asignaturas
que esta abordando Prasat. La puesta en marcha
de una pdgina web le ha permitido conectar con
nuevos clientes de otras comunidades autonomas,
como Cantabria, Madrid o las Islas Canarias.
Aunque, la compaiiia ha iniciado distintos contac-
tos con organismos que fomentan la exportacion,
atin no ha conseguido de forma directa contratos
para la venta de sus productos. Eso si, “a través de
nuestros clientes nuestros cuadros estdn en medio
mundo”, indica Luis Marifio.
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Linea de montaje de cuadros eléctricos destinados a la maquinaria de escenario del teatro CREAA de Alcorcon.



Instalaciones Nevares:

el cliente, lo primero

La compafia familiar, con tres generaciones dedicadas a la instalacion de
calefaccidn, fontaneria y gas, encuentra la clave de su actividad en una
amplia oferta de servicios y una esmerada atencién a sus clientes

Manuel Nevares Vega, fundador de la empresa
Instalaciones Nevares en 1987, se enorgullece
de conservar todos los clientes que logré desde
sus primeros tiempos de trabajo, incluso los que
“hered6” de su suegro Luis Moro, un profesional
dedicado también al sector de las instalaciones
de calefaccion, fontaneria y gas. Con él comenzd
una saga empresarial familiar que ahora va por
su tercera generacién con la incorporacion a la
compaiiia de Luis Nevares Moro, hijo del funda-
dor de la empresa.

El cliente, lo primero. Es algo que tienen muy claro
en esta compaiifa asentada en el poligono de Promo-
sa, en Gijon, desde los primeros tiempos de su cons-
titucién. Nevares se dedica a la instalacion de todo
tipo de sistemas de calefaccion, fontaneria, gas y cli-
matizacion tanto domésticos como industriales o co-
merciales. Por eso su especialidad es, precisamente,
poder abarcar una amplia gama de servicios. De ahi
que el pardn del sector de la construccion residencial
no ha congelado ni mucho menos la actividad de esta
compafifa, que sigue “encontrando fuelle” gracias a
proyectos de instalaciones comerciales e industriales.

La firma,
asentada en el
poligono gijonés de
Promosa, fue pionera
en la introduccion
de materiales
termoplasticos
en sus instalaciones

Manuel Nevares aprendié de su suegro la impor-
tancia que en el negocio tiene “la seriedad y el com-
promiso” con los clientes. “Luis Moro era un hom-
bre muy valorado en el Sector, y nosotros queremos
continuar su ejemplo”, indica. Sobre esas bases se
han ido abriendo a nuevos clientes y también a nue-
vos métodos y materiales de instalacion. “Nosotros
fuimos pioneros en la introduccién de termoplas-
ticos en las instalaciones de fontanerfa y calefac-
cion”, precisa Manuel Nevares. También subraya
que su compaiifa fue una adelantada al implantar,
yaen 1997, la norma ISO para desarrollar un siste-
ma de gestion de calidad. En este sentido, Nevares
ha recibido el reconocimiento de la Confederacién
Nacional de Instaladores, en el afio 2005, por su

Fabricacion de Estacion de Regulacién y Medida de Gas.

gestion de la calidad. “Nosotros estamos siempre
atentos a la nueva normativa y contamos con todas
las licencias correspondientes”, afiade Nevares.

Una de las caracteristicas més sobresalientes de la
empresa Instalaciones Nevares es la existencia de
un servicio propio de mantenimiento. Precisamente
esta plantilla de medio centenar de profesionales es,
seglin su maximo responsable, una de las claves de
la actividad empresarial de la compafiia puesto que,
al estar al cargo de instalaciones como hospitales,
negocios de hosteleria o colegios, entre otros, tiene

o I J

¥

Calefaccién Radiante, la mejor solucién para naves industriales.
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que ofrecer un servicio rapido y a cualquier hora del
dia, en cuanto surja la averia o emergencia. “Y en
esto, sin duda, resulta determinante contar con un
personal fijo, propio, especializado, que sepa como
se trabaja y que sienta la empresa”, apunta este
emprendedor orgulloso de sus trabajadores y que,
a la hora de hablar del futuro del Sector, echa en
falta méas formacion. Existe, a su juicio, un déficit
formativo. Echa en falta formacién profesional de
grado para poder contar con “gente de oficio” pues
afirma que, en algunos casos, se le hace dificil cubrir
determinados puestos de trabajo.
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MTI, el valor de la experiencia

Esta empresa gijonesa, con un acreditado historial en el mundo de los montajes
y puestas en marcha, afronta la crisis abriendo la puerta a un servicio propio de
ingenieria de detalle y a la internacionalizacion de sus servicios

MTI (Manufacturas Técnicas e Instalaciones
Industriales S.A.) fue fundada en 1975 por cua-
tro soldadores que en la emigracién en Francia
y Bélgica habian adquirido las técnicas mas
avanzadas del Sector al participar en el montaje
de centrales nucleares. La compaiiia, cuyos pri-
meros aflos de andadura estuvieron dedicados
a actividades de soldadura, dio un giro en el
afio 1996 al cambiar de propietario y adquirir
un perfil mds técnico, dedicindose a todo tipo
de montajes metalmecdnicos, prefabricaciones
y montajes de tuberias industriales, puestas en
marcha y mantenimientos industriales y al sec-
tor de las energias renovables.

La actividad de MTI, que cuenta con un centenar
de empleados y una acreditada cartera de clientes, se
desarrolla en un Sector “de alta responsabilidad”, se-
giin precisa su director gerente Angel Alonso Carce-
do, pues se ocupa del montaje de instalaciones como
centrales térmicas, instalaciones de colada continua,
hornos, conducciones de gas o montaje de calderas
donde la m4s alta calidad en la ejecucion de los tra-
bajos resulta imprescindible para evitar cualquier
fallo en los niveles de seguridad. En ese sentido, el
gerente de MTT apunta que las actuales condiciones
econdmicas, que favorecen una guerra de precios a
la baja, pueden ir en detrimento de las condiciones
de calidad de los trabajos que se ofertan. En este sen-
tido, desde esta compaiifa asentada en la avenida de
la Agricultura ntiimero 24 de Gijon se defiende que
la calidad, alta cualificacion y responsabilidad que
asuma una plantilla como la suya ha de tener su co-
rrelato en unos determinados precios del servicio.

Alonso Carcedo admite que la ralentizacion de la
economia se deja notar en la actividad de MTI, tanto
en el bajén en la cartera de pedidos como en el au-
mento del riesgo de impago que tienen que asumir
o en el alargamiento de los pagos por parte de los
clientes, lo que obliga en muchos casos a adoptar
una actitud de prudencia y a establecer determinadas
limitaciones “a la hora de coger nueva obra”, matiza
el gerente de MTI.

Pero siempre hay vias para salir de la crisis. Y
MTI ha encontrado dos en su horizonte empre-
sarial: la internacionalizacion de su actividad y
el desarrollo de su propio servicio de ingenie-
ria. En cuando a la internacionalizacién, Angel
Alonso indica que estan sondeando las posibi-
lidades del mercado mexicano y del estadouni-
dense, con gran potencial de desarrollo de plan-
tas energéticas y petroquimicas. La idea de MTI
es aprovechar la capacitacién de sus técnicos, y
la experiencia acumulada tras décadas de acti-
vidad en los més variados sectores industriales
en Espana, y combinarla con socios locales para

Vista general del interior de la nave.

México y Estados
Unidos, con un elevado
potencial de desarrollo
de plantas energéticas

y petroquimicas, son
dos de los mercados
que sondea la empresa

abordar nuevos proyectos en un mercado, como
el mexicano, donde el idioma cuenta a favor de
los intereses espafioles en la zona.

En cuanto a los servicios propios de ingenieria,
Alonso Carcedo considera que todo el conocimiento
y experiencia que atesord la empresa estos afios du-
rante la puesta en marcha de plantas industriales y
montajes ha de completarse con un departamento de
ingenieria de detalle que permita ofrecer un servicio
integral a los clientes.

Detalle de las tuberias de un economizador para caldera de vapor.
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Mecanizados PFI, sabiduria metalica

La compafiia, radicada en el poligono de Perogran (Siero), acumula tres
décadas de experiencia contrastada con la fabricacion de rodillos de
laminacidn y ahora también dedicada a la reparacién y fabricacidén de utillaje
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Fresadora CNC y centro de mecanizado.

Tres décadas de experiencia acreditan la cali-
dad que la empresa Mecanizados PFI ofrece a
sus clientes. Lleva mds de 30 afios al servicio
del Sector Metalirgico desde que, en 1972,
fuera fundada por Pedro Ferndndez Iglesias,
tornero de formacién, un profesional que ya
habia desarrollado una dilatada actividad en
distintas compaiifas del Sector antes de em-
prender su andadura empresarial en solitario.
En la actualidad, la compania ha iniciado una
segunda etapa con la incorporacion al fren-
te de la misma de Jorge Ferndndez Alvarez,
hijo del fundador y que ahora desempeiia las
tareas de gerente de la empresa. En este sen-
tido, su incorporacion a la compaiiia ha sido
reforzada con su formacion en el Executive
MBA Sector Metal impartido por EOI para
FEMETAL.

Su especialidad en la mecanizacion permite a
Mecanizados PFI fabricar piezas de precision
para clientes que desarrollan sus actividad
en los mds diversos sectores de la metalurgia
regional, desde los fabricantes de bienes de
equipo, pasando por las empresas de alimen-
tacién, la siderurgia, las fibricas de productos
refractarios o el sector de la mineria, entre
otros muchos. Las bazas que Mecanizados PFI
juega para atraer nuevos clientes pasan por
ofrecer una alta calidad a sus productos, una
sobresaliente capacidad de compromiso con el
proyecto encomendado, la puntualidad en los
plazas de entrega y “la considerable reduccion
de costes de produccion”, indican los respon-
sables de la compaiiia.

Mecanizados PFI dispone en el poligono de
Perogran de unas instalaciones de 1.000 me-
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La firma emprende ahora
una nueva andadura tras
la llegada de la segunda
generacion familiar al
frente de la gestion
empresarial

tros cuadrados en su taller de produccion y
de 85 metros cuadrados de oficinas. La em-
presa cuenta con una completa dotacién de

maquinaria como es el caso de varios centros
de mecanizado, torno y fresadora de control
numérico que estdn apoyados por maquinaria
convencional de primer nivel. En PFI indi-
can que estos equipos “nos permiten fabricar
cualquier tipo de referencia con inmejorables
acabados”. Los servicios de Mecanizados PFI
son variados. Mecanizan tanto metales como
aleaciones y pldsticos. La fabricacion se efec-
tia tanto a partir de plano o de muestra de
cualquier tipo de pieza y también colaboran
en proyectos de Investigacion y Desarrollo
(I+D) asociados a la fabricacion de la pieza.

Esta firma ha caracterizado su andadura em-
presarial en las ultimas décadas por la fabri-
cacién de rodillos de laminacidn, cuyo destino
principal eran las instalaciones siderirgicas de
la region. Sin embargo, los ajustes efectuados
en estas instalaciones a raiz de la crisis ha re-
orientado la actividad de Mecanizados PFI,
que ahora mantiene una elevada carga de tra-
bajo, asi se constata en su taller, gracias a las
reparaciones de distintas piezas de maquinaria
industrial y la fabricacion de utillajes.

La politica de direccién de Mecanizados PFI
va asociada, desde hace mas de una década, a
un sistema integrado de gestion de la calidad
y seguridad y salud en el trabajo, que permite
a esta compailia radicada en Siero asegurar la
eficacia en los procesos de fabricacion, ade-
mas de su compromiso en la busqueda de la
mejora continua. “Y todo combindndolo con
la maxima eficacia en las exigencias del clien-
te”, indican en Mecanizados PFI.

Vista general de las instalaciones de Mecanizados PFI en Siero.



SECTOR 10

Noema, llave en mano

Fundada en 2003, ofrece un servicio integral de montaje de instalaciones
eléctricas y de telecomunicaciones testado en proyectos de vanguardia, tanto
en Asturias como en el resto del pais

Centro de transformacién mdvil.

Llave en mano. Desde el estudio basico hasta la
ejecucion al cien por ciento de la obra. Esta es
la diferencia, el servicio integral que ofrece a sus
clientes la empresa Noema, dedicada a instala-
ciones eléctricas de alta y baja tension, climatiza-
cidn, proteccién contra incendios, ventilacién y
telecomunicaciones.

”Con nosotros el cliente se despreocupa, se evi-
ta un montdn de intermediarios”, subraya José
Luis Alonso, gerente de Noema. Fue este joven
emprendedor, con casi un cuarto de siglo de ex-
periencia en el sector de los montajes industria-
les, quien fundé en el afio 2003 esta compaiiia
radicada en el poligono de Promosa, en Gijon.
La empresa, pese a su juventud, ya ha acometido
importantes obras en las que ha tenido que de-
mostrar un alto grado de especializacion y cono-
cimientos técnicos de vanguardia. Es el caso del
sistema domotico que estd instalando para la sede
de la empresa Ingenium, en el Parque Tecnoldgi-
co de Llanera; la planta de fabricacién de tube-
ria para minicentrales que la compafifa asturiana

La Formacion Profesional
mas PROFESIONAL
al servicio de su empresa

CENTRO DE ESTUDIOS

C/ Saavedra, 7 - 33208 Gijon
C/ Poata Angel Gonzalez, 16 - Viesques
C/ Max Planck, 287 - Porceyo
Tino. 985 14 94 98

www.centroat.com

Construcciones Metélicas Muiiiz ha levantado en
Chile (con unas estrictas especificaciones antisis-
micas dado el cardcter geoldgico de este pais), las
obras de ampliacion de Esmena o la instalacion
del PET (un avanzado equipo para la deteccion
de células cancerigenas) en el Hospital de Jove,
entre otros proyectos que tiene en marcha dentro
del sistema sanitario espafiol.

Los efectos de la crisis, como a todo el Sector del
Metal, también se dejan notar en Noema. “He-
mos tenido que seleccionar los pedidos debido
al cobro”, indica el gerente de la compania en
alusion al riesgo creciente de impagos que se esta
detectando en todo tipo de actividad econdmica.
“El afio pasado, en el segundo semestre, resulta-
ba imposible cobrar”, anade.

La obra en Chile para Construcciones Metali-
cas Muiliz, la primera experiencia internacio-
nal de la compaiiia, ha resultado muy satis-
factoria para los responsables de Noema. Y
ello pese a que los técnicos tuvieron que pasar

Oficina Técnica

Noema, ubicada en
el poligono gijonés
de Promosa, ha
instalado avanzados
equipos sanitarios o
levantado en Chile
naves bajo estrictos
requerimientos
constructivos para
resistir terremotos

en el pais andino los dramdticos dias del re-
ciente terremoto que asolé buena parte de su
territorio. El proyecto desarrollado en Chile
ha abierto las puertas a la internacionaliza-
cion. De manera timida, por el momento. Pero
suficiente. Asi, Noema, en alianza con otras
firmas del Sector, ha iniciado contactos en la
Repiiblica Dominicana para poder participar
en la reconstruccion de la vecina republica de
Haiti, cuya capital resultd totalmente destrui-
da por un terremoto. El proyecto, no obstan-
te, marcha muy poco a poco. “La reconstruc-
cién de Haiti va muy lenta”, apunta José Luis
Alonso.

Ademds de los problemas del incremento de ries-
go de impago, otro de los asuntos que mds pre-
ocupa al gerente de Noema es la dificultad que
estd encontrando para contratar e incorporar a
su equipo a personal cualificado, y ello pese a los
altos niveles de paro que existen en estos tiempos
de crisis. “Parece mentira, pero no encontramos
gente formada”, lamenta.

Invertir en conocimientos produce
siempre los mejores intereses
(Benjamin Franklin)}

Formacion a la carta y gestion de las bonificaciones en las especialidades de:

Industria Pesada Otras

» Dibujo » Soldadura F Instrumentacion

> Autocad * Electrodo » Planos eléctricos

» Inventor * MIG-MAG » Automatismos

» SolidWorks PB;L';B”H » Hidraulica

>Cype > Tuberia Industrial irssrtlodind

»Robot » Calorifugado * Energias Renovables
» 3DStudio

» Electromecanica
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