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Mas de cien anos fundiendo hierro

Fundiciones Infiesta inicia una nueva etapa con la inversion

en una nave en Somonte 11

Las barandillas de la donostiarra playa de La Con-
cha, las farolas del Muro de Gijon, las celosias y
columnas del Banco de Espaiia, en la Gran Via
madrilefia, y las puertas y cerramientos del parque
de la Orotava, en Canarias, tienen un denominador
comtn: Fundiciones Infiesta. La compafiia gijonesa
se ha encargado de éstas y otras complejas obras
que requieren un meticuloso y especializado trabajo
y que le han aportado un gran prestigio. Pero la
principal linea de negocio de la empresa se dirige
a los bienes de equipo, sobre todo para la industria
sidertirgica y la del aluminio. Arcelor Mittal y Alcoa
se encuentran entre los principales clientes.

Su experiencia centenaria y su saber hacer han
hecho que Fundiciones Infiesta haya sorteado con
éxito desde la crisis industrial de los afios 80 hasta
los cambios generacionales y accionariales que ha
atravesado desde su nacimiento en 1891. La com-
paiiia, que comenz6 siendo una pequeiia fabrica en
el barrio gijonés de Tejedor, para trasladarse poste-
riormente a La Calzada, inaugurd este afio su nueva
nave en el poligono de Somonte II, de 13.000 metros
cuadrados de superficie y que desde el mes de
setiembre estd en plena actividad. Blas Delgado,
Inversiones Delgado-Zapico y Construcciones San
Bernardo son los accionistas de referencia que han
hecho posible el proyecto, que ha supuesto una
inversién de 10 millones de euros.

Las instalaciones de La Calzada se habian quedado
pequefias y obsoletas para una fundicién que en los
tiltimos afios habia incrementado sus ventas en un
80% y que esta abierta a la busqueda de nuevos
mercados. Con la nueva nave y una maquinaria y
tecnologfa de vanguardia, Fundiciones Infiesta prevé
doblar su produccion actual, de 1.800 toneladas al
afio, y multiplicarla por cuatro a medio plazo.
También proyecta ampliar su plantilla, actualmente
de 26 trabajadores.

Cuatro afios después de su fundacion, por Faustino
del Valle, el industrial gijonés Calixto Rato se asocid
al comercial Sabino Acebal y juntos se encargaron
de la puesta en marcha de una pequefia fundicion en
el barrio de Tejedor, con menos de 20 operarios. La
consolidacion de la empresa se produjo en 1928
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Nuevas instalaciones de Fundiciones Infiesta en el poligono de Somonte II, en Gijén

cuando Luis Infiesta, a quien se le debe el nombre de
la firma, adquiri6 la fundicion tras haber sido primero
aprendiz y después encargado de la misma. Diez afios
después, las hijas de Infiesta toman las riendas de la
fundicion, que en 1956 se traslada a los terrenos del
Cerillero, en el barrio de La Calzada de Gijon.

En los primeros afios de la Transicion, la falta de
capitales para impulsar una necesaria industria
transformadora deja a Asturias al margen del desa-
rrollo metalirgico, pese a ser la cabecera de la
siderurgia espafiola. El eje metalurgico se establece
entre el Pais Vasco y Catalufia, donde crece una
potente industria de la automocion y de fabricacién
de bienes de equipo. Muchas fundiciones asturianas
se ven obligadas a cerrar ante la ausencia de inver-
siones y las dificultades de logistica. Fundiciones
Infiesta no es ajena a esta crisis, pero su transfor-
macion en sociedad anonima en 1985 le dio un
nuevo impulso. La incorporacion de los trabajadores
en paro de Fundicion Adaro y la formacion de un
nuevo accionariado, conducido por Talleres Zitron
y los hermanos Delgado, lograron que el proyecto
de viabilidad tomara fuerza.

A partir de entonces, la empresa entra en una etapa
de crecimiento sostenido y se adapta a los nuevos
tiempos. Hoy en dia vende fuera de Asturias el 50%
de su produccion y cuenta con una importante
cartera de clientes en el Pais Vasco, donde existe
una escuela de primer nivel de moldeadores de
hierro fundido. Para suplir esta carencia en el
Principado, Fundiciones Infiesta forma a sus propios
trabajadores. Esta labor se ha convertido en otro
de los puntales de la empresa, que ahora comienza
en el poligono de Somonte una nueva etapa.

Linea de carrusel de moldeo en el interior de la nueva nave



Mas de 200 barcos en 12 aios

Astilleros La Parrilla y Ria de Avilés, ejemplo de colaboracion naval

'Radiant', 'Eskami Ondarroa', 'Portas Do Mar',
'Conquistador', 'Ellie Adham' o 'Dihez'. Son s6lo
algunos de los mas de 200 barcos que Astilleros
La Parrilla y Astilleros Ria de Avilés han construido
en los tltimos doce afios para el mercado nacional
¢ internacional. Armadores de paises como Argen-
tina, Chile, Italia, Panamd, Reino Unido, Senegal
o Francia figuran entre su clientela. «Austeridad,
mucho esfuerzo, sacrificio y un buen equipo hu-
mano» son las claves de la actividad de Astilleros
La Parrilla, segtn afirma Maria del Carmen Fidalgo
Costales, hija del fundador de la empresa y que
actualmente ejerce como asesora del astillero,
aunque las responsabilidades estdn ya en manos
de su hijo, Basilio Menéndez. La empresa naci6
en la década de los 50 fundada por Basilio Fidalgo
Arnaldo, un carpintero de ribera, que reparaba
barcos de madera en un modesto varadero encla-
vado en la margen derecha de la desembocadura
del rio Nalon, en San Esteban de Pravia. La zona
donde se ubico el taller habia sido la parrilla de
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ebanisterfa, que se completa con una estructura
de maquinaria y control de materias. En 1992, se
crearon los Astilleros Ria de Avilés en el drea donde
se ubicaban las antiguas instalaciones de los Asti-
lleros Ojeda y Aniceto, en la localidad de San Juan
de Nieva, en Gozon, con una capacidad de cons-
truccion de buques de hasta 2.000 GT, con la mas
moderna tecnologia, equipamiento y capacidad
técnica. La factorfa cuenta con una instalacion de
9.665 metros cuadrados de superficie cubierta,
con una nave de caldereria y otra de mecanizacion,
ademads de los correspondientes medios de eleva-

«Austeridad, mucho
esfuerzo, sacrificio y un
buen equipo humano>» son
las claves de la actividad
de Astilleros La Parrilla

Grada de Astilleros Ria de Avilés en la margen derecha de la ria avilesina

lanzamiento de bloques de una compaiia cons-
tructora, de ahi el nombre del astillero praviano.
Basilio Fidalgo dio poco después el salto a la
construccion de buques de pequefio tonelaje y
hasta principios de los afios 80, la empresa sufrio
continuas ampliaciones de las instalaciones e im-
portantes mejoras en equipamientos y tecnologia,
hasta que en 1984, comenzo la construccién de
buques con casco de acero. La Parrilla dispone de
un muelle de armamento de 200 metros cuadrados
y cuenta con un taller de caldereria de acero y
aluminio y un taller de carpinteria, de ribera y

cion. A partir de 1995, Ria de Avilés y La Parrilla
comienzan a colaborar juntos para ahorrar sinergias
y lograr el mayor nimero de pedidos nacionales
e internacionales posibles. Barcos pesqueros, gan-
guiles, remolcadores, dragas patrulleras, lanchas,
yates, embarcaciones auxiliares y buques porta-
contenedores, son algunas de las construcciones
de ambos astilleros que, sin apenas ayudas por
parte de la Administracion, han sabido hacer frente
a las crisis del naval. «Es un sector complicado,
nunca ha vivido situaciones faciles. La competencia
de los paises asidticos y de Europa del Este nos lo

Grada de Astilleros La Parrilla en la desembocadura del rio
Nalén, en San Esteban de Pravia

ha puesto muy dificil», explica Marfa del Carmen
Fidalgo. Ademas, la falta de mano de obra cuali-
ficada -una problematica que afecta a todo el sector
del metal asturiano- también ha hecho mella en la
construccion naval. «Recurrimos a la contratacion
de industrias auxiliares, donde hay especialistas»,
afirma Fidalgo. Pese a las dificultades, Astilleros
La Parrilla sigue trabajando duramente y actual-
mente estd en negociaciones con diferentes arma-
dores.



Crecer al ritmo del metal

Un emprendedor con vocacion industrial

Ivan Peldez, de 34 afios, responde al perfil del
joven emprendedor asturiano en el sector del metal.
Trabaj6 como camarero, monitor de atletismo y
comercial antes de decantarse por estudiar Forma-
cién Profesional en el Instituto de Ensefianza
Secundaria Juan Antonio Suances. Después, un
curso de 'Aprender a Emprender' del Ayuntamiento
de Avilés despertd sus inquietudes, aunque ya habia
heredado de su padre, Aurelio Peldez Zapico, un
turonés que se instalo en Avilés en los afios 60 y
que actualmente es gerente de Talleres Llaranes,
su vocacion industrial. “En los afios 70 llegamos
a tener hasta un torno en casa que mi padre me
ensefid a manejar”, recuerda Ivin Peldez.

En 1999, tras casarse, decidié dar el salto junto a
su esposa y ambos abrieron la compaifiia IPB
Mecanizados en el centro de empresas de La Cur-
tidora. Seis afios después y tras una inversion de
mas de 300.000 euros, se trasladaron a una nueva
nave en el Poligono de Tabaza. Actualmente forman
un equipo de nueve empleados, dedicados a fabricar
piezas de mecanizacion (bulones, ejes, casquillos,
etcétera) para compaiiias como Arcelor Mittal, las
fabricas de armas de Santa Barbara o para embo-
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En el interior de la nave, tres operarios manejan los tornos y la fresadora, una moderna maquinaria especifica para la mecanizacion

telladoras de la industria alimentaria. IPB trabaja
bajo pedido y bajo plano con compaiiias asturianas,
aunque cuenta con proveedores de toda Espafia.

Ivan Peldez no se ha marcado metas. “Trabajamos
en funcion de las necesidades de nuestros clientes
y nos expandimos con ellos”, afirma el empresario,
que en los tltimos afios ha constatado que las
compaiias del metal para las que trabaja estin
creciendo “y ello supone un revulsivo para noso-
tros, porque IPB crece con su clientela”.

Su tinica ambicion es la de «producir y hacerlo

bien» y deja la apertura de nuevos mercados para
posibles necesidades futuras. «Ahora no queremos
pensar que el mercado regional nos queda pequefio
ni que el nacional nos queda grande», dice. Por el
momento, Ivan Peldez se centra en atender “lo
mejor posible a sus clientes”, cuenta, mientras
exhibe con orgullo un aparador a la entrada de la
nave en el que estdn expuestas diferentes piezas
fabricadas por IPB.

Precusa invertira 1,5 millones para
ampliar sus instalaciones en 2009

La empresa pixueta construye una planta de energia solar para Iberdrola
en Puerto Llano por 1 millén de euros

Exterior de las instalaciones de Precusa en el area industrial de Valdredo, en Cudillero

Asturias es la cuna del sector de las construcciones
prefabricadas y la compaiifa Precusa, un buen
ejemplo de una actividad que estd en racha.

La actual carga de trabajo y las perspectivas de
negocio han llevado a Prefabricados de Cudillero,
S. A., a proyectar una inversion de 1,5 millones
de euros para ampliar en 2009 sus actuales insta-
laciones, de 10.000 metros cuadrados de superficie,
ubicadas en Valdredo, embrion de un futuro po-
ligono industrial. Y es que la empresa pixueta mira
al futuro para anticiparse a los hechos.

Avalada por la experiencia de mds de 20 afios en
el sector de sus responsables, los hermanos José y
Javier Garcia y sus socios, Casimiro Iglesias y
Angel Menéndez, Precusa lidera hoy en dia el
negocio de los prefabricados metalicos en Espaiia,
con delegaciones en Madrid, Galicia, Bilbao y
Barcelona. Desde hace un afio, la empresa también
cuenta con otra planta en Salamanca, de 4.000
metros cuadrados, donde se montan las piezas
fabricadas en Cudillero. «Es la forma de ser com-
petitivos. Desde Salamanca podemos servir mejor
a nuestros clientes de Madrid y Andalucia», explica
José Gacia, presidente de la firma.

El negocio de Precusa se divide en tres grandes
dreas: los modulos para obras, que suponen el
25% de su actividad, los prefabricados especiales
y las oficinas industriales. Comisarias para la
Policia de la Comunidad de Madrid, guarderias
en Barcelona, edificios para el Ministerio de Defensa
y la OTAN, vestuarios deportivos y estaciones de
servicio para BP, Esso, Shell o Cepsa, forman parte
de la extensa lista de construcciones hechas por
Precusa en Espaiia, a la que hay que afiadir obras
realizadas para el extranjero, como edificios (hos-
pitales, cocinas, dormitorios o salas vip) para el
Ejército espafiol en Kosovo.

Uno de los grandes contratos en los que trabaja
actualmente la compafiia pixueta consiste en la
construccién de una nave industrial de 3.000
metros cuadrados para una gran planta de energia
solar de Iberdrola en Puerto Llano. El proyecto
supondra un millon de euros para Precusa, que el
pasado afio superd los 12 millones de euros de
facturacion y cuenta con una plantilla de 110
trabajadores. Su amplia gama de productos dentro
de las construcciones prefabricadas y la calidad
de los mismos, unido a «la credibilidad y seriedad»
de su trabajo, como destaca José Garcia, son las
claves del éxito de la compaiiia asturiana.
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AGR Metal, la nueva marca
de Remolques Agronalon

La empresa de Pola de Laviana quiere potenciar su negocio

de construcciones metalicas

Comenz6 su actividad en una 'cochera' como un
pequeiio taller de reparacion de maquinaria agricola
en Pola de Laviana y hoy en dia es uno de los
principales proveedores de la multinacional alemana
ThyssenKrupp. El Grupo Agronal6n cuenta con
dos grandes naves industriales, de 2.000 metros
cuadrados, en el poligono de El Sutu donde man-
tiene la fabricacion de remolques ligeros de alta
gama para todo tipo de cargas y se dedica también
a otra drea de negocio que la empresa pretende
potenciar y que estd destinada al sector de las
construcciones metdlicas e inoxidables. Con ese
objetivo, la compaifiia asturiana, mds conocida
como Remolques Agronaldn, ha creado este ano
una nueva marca: AGR Metal, con la que la firma
pretende diversificar su cartera de pedidos, ampliar
su penetracion en el sector de la construccion y dar
el salto a los mercados internacionales comenzando
por los paises vecinos, Portugal y Francia.

Leopoldo Alonso y Francisco Fernandez son los
socios fundadores de la empresa de Laviana, cuya

facturacion ronda los 1,4 millones de euros anuales
y que con una plantilla de 16 profesionales y la
magquinaria tecnoldgicamente mds avanzada, estd
cualificada para fabricar cualquier pieza de calde-
rerfa ligera y metalisterfa. Ademas de ThyssenKrupp
Airport Systems, para la que fabrica las cabinas
de los 'fingers' que enlazan las terminales aeropor-
tuarias con los aviones, AGR Metal tiene entre sus
clientes a Duro Felguera, Santa Barbara, Industrias
Micro, el Museo de la Mineria y de la Industria
del Principado de Asturias o la Universidad de
Oviedo, para la que realiza, por ejemplo, probetas
de ensayo en laboratorios.

El Grupo Agronaldn es el perfecto ejemplo de una
compafifa que ha sabido adaptarse a los tiempos
desde sus origenes. Leopoldo Alonso compaginaba
su profesion de minero con su trabajo en un pe-
quefio taller de reparacién de maquinaria agricola.
Un accidente en la mina le apart6 para siempre del
carbon y le hizo centrarse en su otra vocacion.
Tras visitar y conocer los sistemas de produccion

Maquina punzonadora en la nave de ARG Metal, en Pola
de Laviana

de fabricas del metal europeas, de Estados Unidos
o de Canada, Alonso se asocié con Francisco
Fernandez y juntos fundaron Agricola del Nalén
en 1980. La crisis del campo les obligd a buscar
alternativas a la reparaciéon de maquinaria y la
fabricacion de remolques se convirti6 en un fruc-
tifero negocio que llevé a ambos empresarios al
poligono de El Sutu, desde donde contintian cre-
ciendo y diversificando su negocio.

Felemamg, una 'atraccion’
sin limites de mercado

Sus equipos magnéticos estan presentes en 30 paises

Las hermanas Marfa Jestis y Sandra Garcfa llevan
las riendas de Felemamg, la dnica empresa en
Espafia que se dedica a la fabricacion de equipos
y componentes de separacion y elevacion magné-
tica. La idea surgi6 en Taller Eléctrico AMG,
fundado en Avilés por su padre, Angel Garcia
Quevedo, donde comprobaron la importante de-
manda que existia de estos productos en el mercado.
El taller avilesino siguié -y continta en la actuali-
dad- centrado en la reparacion de maquinaria y
la familia cre6 Felemamg en 1970 en el poligono
Bankunion II, de Gijon.

Hoy en dia vende a mas de 30 paises, cuenta con
una superficie de casi 4.000 metros cuadrados,

una plantilla de 42 trabajadores, y este afio superara
los 6 millones de euros de facturacion.

La empresa familiar ha sabido sortear las crisis
industriales de principios de los 80 y los 90, para
despegar a partir de 1992. «Fue entonces cuando
los clientes comenzaron a confiar en nosotros
como fabricantes», cuenta Maria Jests Garcia,
gerente de Felemamg,. Para dar el salto de la repa-
racion a la fabricacion de productos magnéticos,
la compaiiia habia ido creando un sélido departa-
mento de ingenierfa donde se realizan los disefios
de maquinaria. Una vez que la empresa asturiana
demostrd que su ingenierfa «era tan buena como
la de importacién», comenzd a competir con
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Proceso de fabricacion de equipos magnéticos en las nuevas instalaciones de Felemamg en el poligono de Bankunién II, en Gijon

) »

fabricantes de Francia, Alemania o América.

Aunque entre el 80 y 85% de sus ventas estan en
el mercado nacional, el nombre de la empresa ya
no conoce fronteras. «El mercado es el mundo
entero», sostiene Maria Jesus Garcia. Fue en 1992
cuando la compaiifa se decidio a dar el salto a la
exportacion, aunque en Cuba ya trabajaba repa-
rando maquinaria. Desde entonces, los equipos
magnéticos de Felemamg estin presentes en 30
paises. Portugal, Inglaterra, Italia, Suiza, Dinamar-
ca, Taiwan, China o Marruecos son algunos de
ellos. «Queremos afianzar el mercado inglés y
buscamos un representante para Francia, pero
somos conscientes de que no podemos bajar la
guardia en Espafia», afirma Garcia.

La experiencia y dedicacion de todos estos afios y
el reconocimiento de sus clientes hacia la calidad
de sus productos han situado a Felemamg entre
los principales constructores europeos del sector
del magnetismo.

La empresa ha ido evolucionando y adaptandose
a las nuevas necesidades del mercado. A cada
problema o necesidad de una industria determinada,
Felemamg da una respuesta aplicando los conceptos
del magnetismo.
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